FEDER Fondo Europeo de Desarrollo Regional

OFICINA

Acelera aE

y me de madrid

Modelos de suscripcion en
e-commerce

Es un modelo de venta en el que el cliente realiza un pago
periddico para recibir productos, servicios o ventajas de forma
recurrente

Tipos de suscripcion
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Facilita la gestion del
stock y la logistica

¢Como implementarlo?

Identifica productos
adecuados Frrioriza productos o servicios de compra recurrente

Define el
Modelo reposicion, descubrimiento o membresia

Disefia una propuesta
de valor ofrece comodidad, ahorro o exclusividad

Automatiza pagos
Yy gestién Utiliza herramientas que permitan cobros recurrentes

Mide y

mejorCI Analiza la retencién y la satisfaccion de los suscriptores

Las suscripciones permiten generar ingresos recurrentes, mejorar la
fidelizacion y crear relaciones duraderas con los clientes.
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